OFIMATICA Y PROCESO DE LA INFORMACION - HOJA DE CALCULO - VALORACION DE EXISTENCIAS

METODO PMP (PRECIO MEDIO PONDERADO)

Es unmétodo de valoracion de la salida de existenciasl@macény consiste en calcular edlor medio de las existencias iniciales y de las
entradas ponderadas segun sus cantidades.

Asi, si del articulo X tenia la empresa en el alnama cantidad Gralorada a un precio Py compra una cantidad @ un precio i ahora
tendra una cantidad;G C,, pero el precio unitario no sera nifit P,, sino un precio intermedio: el precio medio poadet

Dicho precio medio se aplica a las siguientes aslglie se realicen mientras no haya que calculanevo precio medio (cuando se produzca
una nueva entrada).

Este criterio eadecuado en periodos de estabilidad de pregiosn el que, sobre salvar las dificultades podmla eleccion de existencias
intercambiables, se minora la incidencia de hifeastoscilaciones en los precios de compra, coaraiguiente equilibrio en el coste de la
produccion y la conveniente adecuacion del dexXesgescias, que de esta forma mantienen una @artania en sus valoraciones.

No obstantegonlleva una importante minuciosidad su ejecucion y exige un estricto control, aeriguecnologia informética actual mitiga en
buena parte su indudable laboriosidad.

Calculo

El precio medio ponderadw obtienale la siguiente forma:
(C*P1+ C*Po) I CL + G,
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VALORACION DE EXISTENCIAS
PRECIO MEDIO PONDERADO:

CONCEPTO FECHA SALIDAS EXISTENCIAS

UNIDAD PRECIO U TOTAL UNIDAD PRECIO U TOTAL

Resuelve los siguientes ejercicios aplicando lowdus: PMP
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1.-

Concepto Fecha Cantidad Precio
Fn)?csi’;?g;'as 4-1 800 u. 120 euros
Compras 5-3 600 u. 140 euros
Ventas 9-6 400 u. -

Ventas 8-8 520 u. =
Compras 2-10 320 u. 170 euros
Ventas 3-12 400 u. =

2.- La empresa SALADA, SA. se dedica a secar baagla compra a pescadores en la lonja. La refereleti
producto es REF. 045 Los movimientos que se hatuprdo en el almacén son los siguientes:

04/01. existencias iniciales de 2000 unid a 24 €

04/02. vende a Hipermer de 1.000 unid

04/03. compra de 3000 unid a 23,5 €

04/04. vende al Supermar de 1000 unid

04/05. recibe de la fabrica 2000 unid a 21,5 €.

04/06. vende a Mercar de 2500 unid

04/07. vende a los consumidores finales directaeng@otr una cantidad de 1000 unid.

3.- La empresa Deportes SL es un centro de distdbhule material deportivo. La referencia de suaslpctos es
Ref. 27. Se sabe que se han realizado las sigsiepezaciones:

01/01. existencias iniciales de 1.500 unid a 19 €

01/02. vende a comercial BCK de 1.000 unid
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01/03. compra de 2500 unid a 20 €

01/04. vende a Motorsport de 1000 unid

01/05. recibe de la fabrica 3000 unid a 25,5 €.

01/06. vende a Deportes SL de 1500 unid

01/07. vende a los consumidores finales directagnemé cantidad de 1000 unid

4.- La empresa Congelados Frio SL es una empresaejdedica a la venta al por mayor de productogetados,
en concreto, legumbres al por mayor. Sus produigtnen la REF. 89. Realiza las siguientes operasion
01/01. existencias iniciales de 3.500 KG a1l €

01/02. venta a Supermercado Micasa de 1.000 KG

01/03. compra de 2500 KG a 0.75 €

01/04. venta a Macro de 1000 KG

01/05. recibe del proveedor 5000 KG a 0.85 €.

01/06. venta a Congelados S.Coop de 1000 KG

01/07. venta a consumidores de 1500 KG



